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La bisqueda de trabajo—
Tenga cuidado con las estafas

uando usted ha perdido su

trabajo o esta viviendo con

ingresos reducidos, lo menos
que necesita es ser engaiiado/a por
estafadores que le prometen trabajo y
buenos ingresos. Estos son algunos de los
tipos de estafas mas comunes que debe
evitar:

El rollo del seminario:
Un juego en que no se

puede ganar

iGane hasta $100.000 al afio! En
el seminario mas exitoso del
mundo, le mostraremos cémo
multiplicar su dinero en 6 meses
0 menos con poco riesgo.
Nuestros expertos le ensefaran
los mas recientes secretos de
informacioén privilegiada para
ganar dinero rapidamente.
Usted no puede dejar pasar esta
valiosa oportunidad.

Probablemente usted ha visto un infomer-
cial que promociona un seminario prome-
tiendo ayudarlo/a a ganar mucho dinero.
Los promotores dicen que le van a dar infor-
macion valiosa acerca de cémo invertir con
éxito o dirigir un negocio lucrativo. Sus “his-
torias de éxito"y sus testimonios sugieren
que cualquier persona que asista al semi-
nario puede ganar dinero con la inversién o
el programa de negocios que ellos venden.

Las promesas de ganancias rapidas y faciles
pueden ser una tentacién poderosa. Pero si
usted decide participar en una oportunidad
comercial que se ofrece en un seminario, es
posible que usted descubra que los produc-
tos y la informacién que compré no tienen
ningun valor y que usted ha perdido su
dinero.

La Federal Trade Commission (Comision
federal de comercio) nos advierte que
tengamos cuidado con los materiales de
promocion o los rollos publicitarios que
hacen estas afirmaciones:

m  Usted puede ganar mucho dinero rapi-
damente aunque no tenga experiencia
ni entrenamiento.

m  El programa o la oportunidad comercial
se ofrece por un tiempo limitado
solamente.

m Latransaccién es“algo seguro” que le
proporcionara seguridad por muchos
anos.

= Usted recibira beneficios financieros tra-
bajando a tiempo parcial o en su casa.

m  Usted recibird instruccién durante cada
etapa de su camino hacia el éxito.

Evite caer en la trampa
publicitaria del seminario.
Esta es la manera de hacerlo:

Témese el tiempo que necesite. No deje que
lo/a apuren a comprar nada en el seminario.
Evite los rollos publicitarios agresivos que
requieren que usted compre en ese
momento porque si no lo hace, corre el
riesgo de perder esa oportunidad.

= Investigue el negocio en el cual estd
pensando invertir. Hable con personas
que tienen experiencia en negocios y
con expertos en ese campo antes de
gastar su dinero.

m Tenga cuidado con las “historias de
éxito” o los testimonios de éxito extraor-
dinario. El seminario puede haberles
pagado a“cémplices” para que cuenten
historias muy favorables.
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m Tenga cuidado de no comprarles a rep-
resentantes del seminario que estan
reacios a responder a sus preguntas o
que dan respuestas evasivas a sus pre-
guntas. Recuerde que las personas de
negocios legitimas estan mas que dis-
puestas a dar informacién sobre sus
inversiones u oportunidades de venta.

m  Pregunte cuales son los costos y cudl es
la politica para reembolsos de la
compaiifa. Obtenga esta informacién
por escrito. Sin embargo, recuerde que
es posible que usted no recobre nunca
su dinero aunque el operador le haya
informado de la politica de reembolsos.

Comuniquese con la Linea de Ayuda de la
Wisconsin Division of Consumer Protection
(Divisién para la protecciéon del consumidor
de Wisconsin)
www.datcp.state.wi.us/cp/consumerinfo/
cp/factsheets/index.jsp

al (800) 422-7128 (TTY—Teléfono de Texto
al 608-224-5058) para recibir mas informa-
cién o para saber si se han presentado recla-
maciones en contra del negocio que usted
estd contemplando.

Planes de ventas de
nivel multiple

;Tiene usted un amigo que quiere “darle
entrada”a una oportunidad comercial fan-
tastica? Piénselo bien si esta oportunidad
requiere que usted haga un “regalo”inicial y
luego le pide que busque a nuevos
miembros para el negocio. Este es sélo un
nuevo giro en la vieja estratagema de la
piramide. Las estratagemas de pirdmide
como ésta son ilegales y estan sujetas a las
leyes de Wisconsin que prohiben las pre-
sentaciones engafosas y las practicas
injustas.

Las estratagemas de pirdmide pueden ser
disfrazadas como juegos, clubes de
compras, compafias motivadoras, cartas en
cadena, companias de ventas por correo u
oportunidades comerciales de nivel
multiple. En todas, el tema es hacerse rico
rapidamente. Las versiones mas recientes se
llaman redes de “donaciones” o “regalos” Se
les pide a los consumidores que “hagan una
contribucién” al director del plan que esta
en la cuspide de la pirdmide.

Los promotores de las pirdmides se concen-
tran en organizaciones sociales muy unidas
y organizaciones religiosas y animan a los
participantes a traer a sus amigos y pari-
entes. La gente quiere creerles a sus amigos
y parientes y por lo tanto no se animan a
investigar primero con las agencias de pro-
teccién al consumidor o con el Better
Business Bureau (Oficina para mejores
negocios).
Progresion de la piramide
Nivel # de personas
1 6
36
216
1,269
7,776
46,656
279,936
1,679,616

10,077,696
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Hay muchos tipos de estratagemas de
piramide y el nimero de personas que par-
ticipa varia. Imaginese los nimeros que
resultan cuando una persona recluta a seis
“inversionistas; cada uno de los cuales,a su
vez, debe buscar a otros seis. Como se
muestra en el cuadro de la izquierda abajo,
si este célculo se lleva por nueve progre-
siones, jse necesitarian mas de 10 millones
de personas!

La compariia o una persona estd en la
cuspide de la piramide. Cuando el abastec-
imiento de gente se acaba, la pirdmide se
derrumba y la mayoria de la gente que esta
abajo pierde su dinero.
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Caracteristicas de la
piramide

El énfasis estd en buscar y reclutar a
nuevos participantes en vez de vender
un producto o servicio.

Es posible que se ofrezca un producto o
servicio, pero es en gran parte ignorado.

Se presenta como una manera Unica de
alcanzar un estilo de vida rapido y fcil.

No esté claro en qué se gasta el dinero.

Se concentra en reclutar a gente que
tiene poco dinero y poco conocimiento
de los negocios.

Es posible que los participantes ganen
algun dinero al principio.

Protéjase

Antes de invertir, pida los estados de
cuenta comerciales y financieros de la
compaiifa. Verifique las referencias y los
antecedentes. Averigiie donde se incor-
poré la compaiiia. Muchas veces es
dificil seguirles la pista a las corpora-
ciones en otros estados.

Evite cualquier plan que incluya comi-
siones por reclutar a nuevos con-
tribuyentes. Es posible que sea una
piramide ilegal.

Tenga cuidado con los planes que les
piden a los distribuidores nuevos que
compren articulos caros. Estos planes
pueden derrumbarse rapidamente.

Tenga cuidado con los planes que
alegan que usted ganara dinero de las
comisiones por ventas hechas por los
distribuidores nuevos que usted
consigue en vez de a través de los pro-
ductos que vende usted mismo/a.

Tenga cuidado con los planes que
alegan que venden productos mila-
grosos o que prometen enormes ganan-
cias. Pidale al promotor del plan que
compruebe sus afirmaciones con evi-
dencia irrefutable.

Tenga cuidado con los “cémplices”"—
testigos falsos contratados por el
promotor para describir sus éxitos ficti-
cios de ganancias monetarias.
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= No pague ni firme ningun contrato en
una “reunion de oportunidad” ni en
ninguna otra situacién de mucha
presion. Insista en tomarse tiempo para
pensar en su decision de participar.
Héblelo con su esposo/a, con un amigo
entendido, con un contador o con un
abogado.

Para obtener mas informacion,
comuniquese con la Federal Trade
Commission (Comisiéon de comercio
federal) www.ftc.gov al (877) FTC-HELP
(1-877-382-4357); TTY—Teléfono de texto
(866) 653-4261.0 comuniquese con la Linea
de Ayuda de la Wisconsin Division of
Consumer Protection (Division de protec-
cién al consumidor de Wisconsin)
www.datcp.state.wi.us/core/consumer
protection/consumerprotection.jsp o llame
al (800) 422-7128 (TTY—Teléfono de texto
(608) 224-5058).

Estratagemas de
trabajo en su casa

iUnase a una de las industrias
que esta creciendo mas rapida-
mente en los Estados Unidos!
Gane mil délares al mes en su
casa procesando reclamaciones
de cuentas médicas.

Usted puede encontrar avisos como éste en
todas partes—en el poste de teléfonos en la
esquina, en el peridédico o en los avisos
automaticos en la computadora. Aunque el
rollo es atractivo, especialmente si usted no
puede trabajar fuera de la casa, vaya con
cuidado. A menudo, estas oportunidades de
trabajar en su propia casa no entregan lo
que prometen.

Innumerables estratagemas de trabajo en
su propia casa requieren que usted gaste su
propio dinero para colocar avisos en el per-
iddico; para hacer fotocopias o para
comprar sobres, papel, estampillas y otros
materiales y equipo que necesita para hacer
el trabajo. Las compaiiias que patrocinan
estos avisos también pueden exigirle que
usted pague por instrucciones o software
de “instruccién” Los consumidores que
fueron engafiados por estos avisos han
perdido miles de délares ademas de su
tiempo y energia.

LA BUSQUEDA DE TRABAJO—TENGA

Hay varios tipos de ofertas que son
estratagemas clasicas de trabajo en su
propia casa:

Cuentas médicas. Se pueden encontrar
avisos de negocios preempaquetados cono-
cidos como centros de cobro en los periédi-
cos, en la television y en linea. Si usted
responde, le dardn un rollo publicitario que
dice algo asi:“Hay una“crisis” en el sistema de
cuidado médico, debido en parte a la tarea
abrumadora de procesar las reclamaciones
hechas en papel. La solucién es el proce-
samiento electrénico de las reclamaciones.”

El promotor le dird que muchos doctores
que procesan las reclamaciones electrénica-
mente quieren contratar a compaiias de
afuera para los servicios de cobro con el
propésito de ahorrar dinero. Los promotores
le prometeran que usted puede ganar un
ingreso considerable trabajando a tiempo
completo o parcial, proporcionando servi-
cios tales como cobro de cuentas, cuentas
pendientes, procesamiento de reclama-
ciones de seguro electrénicas y manejo de
la practica para médicos y dentistas.

Como parte de la estratagema, el promotor
procederd a mandarle materiales que tipica-
mente incluyen un folleto, una solicitud, dis-
quetes de muestra, un acuerdo para la
licencia, un documento de divulgaciény en
algunos casos, cartas de testimonio, video-
casetes y listas de referencias. El promotor le
prometera software, entrenamiento y apoyo
técnico a cambio de su inversién de entre
$2.000 y $8.000.

Desafortunadamente, pocas personas que
compran una oportunidad comercial de
cobro de cuentas médicas consiguen
encontrar clientes—ni mucho menos recu-
perar su inversién o ganar dinero.La com-
petencia en el mercado de cuentas médicas
es fiera y gira en torno a un nimero de
firmas grandes y bien establecidas.

Llenar sobres. Los promotores anuncian
que, por una tarifa pequena, le dirdn cémo
ganar dinero llenando sobres en su casa.
Mas adelante, cuando sea demasiado tarde,
usted descubrird que el promotor nunca
tuvo ninguin empleo que ofrecer. En vez de
eso, a cambio de su pago, usted recibe una
carta que le dice que coloque el mismo
aviso para “llenar sobres” en periédicos o
revistas o que les mande el aviso a sus
amigos y parientes. La Unica manera en que

usted ganara dinero sera si la gente
responde a su aviso de trabajo en su propia
casa.

Ensamblaje o trabajo de artesania. Estos
programas a menudo requieren que usted
invierta cientos de ddlares en equipo 'y
materiales. O usted debe pasar muchas
horas produciendo articulos que la
compafiia ha prometido comprarle. Por
ejemplo, es posible que usted tenga que
comprar una maquina de coser o una
maquina para hacer letreros de la compafiia
o materiales para hacer articulos como
delantales, zapatitos para bebés o letreros
plasticos. Sin embargo, después que usted
ha comprado los materiales o el equipo y ha
hecho el trabajo, la compafia se rehusa a
pagar por el trabajo porque no cumple con
los “estdndares de calidad.”

Las preguntas que
hay que hacer

Antes de firmar, averiglie—por escrito—de
qué se trata el programa de trabajo en su
propia casa. Estas son algunas preguntas
que usted puede hacer:

= ;Qué tareas tendré que hacer?

m ;Se me pagara un sueldo o recibiré una
comisiéon?

= ;Quién me pagard?

m  ;Cudndo recibiré el primer cheque?

= ;Cudl es el costo total del programa de
trabajo en mi propia casa, incluyendo
los materiales, el equipo y los cargos de
suscripcion? ;Qué recibiré a cambio de
mi dinero?

Investigue la compafiia en la Linea de
Ayuda de la Wisconsin Consumer Protection
(Proteccion al consumidor de Wisconsin)
www.datcp.state.wi.us/core/consumer
protection/consumerprotection.jsp

o al (800)422-7128 (TTY—Teléfono de texto
al 608-224-5058), en la Federal Trade
Commission (Comision federal de
comercio) www.ftc.gov/bcp/menu-
fran.htm, o en la Better Business Bureau
(Oficina para mejores negocios)
www.bbb.org/, no solamente en el lugar en
que se encuentra la compaiia sino también
donde usted vive. Estas organizaciones
pueden decirle si han recibido quejas contra
el programa de trabajo en su propia casa
CUIDADO CON

LAS ESTAFAS
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que le interesa a usted. Pero sea
cauteloso/a: la falta de quejas no significa
necesariamente que la compafia sea
legitima. Es posible que las compafiias ine-
scrupulosas hayan resuelto las quejas
pagando dinero, hayan cambiado de
nombre o se hayan mudado para evitar
deteccion.

Recursos

Para ayuda con la proteccion
contra estratagemas...

Cdmo decidir cudles son los gastos mds
importantes (B3459-01S)/
Setting spending priorities (B3459-01)
Cdmo gastar menos (B3459-02S)/
Strategies for spending less (B3459-02)
Cémo decidir qué cuentas pagar primero
(B3459-03S)/Deciding which bills to pay
first (B3459-03)
Comunicacién con los acreedores (B3459-
04S)/Talking with creditors (B3459-04)
Cémo asegurarse de que la familia tenga
donde cobijarse (B3459-05S)/
Keeping a roof overhead (B3459-05)
Cémo pagar por el seguro que necesita
(B3459-06S)/
Meeting your insurance needs (B3459-06)

El trueque (B3459-07S)/Bartering (B3459-07)

IR N T @/r ST
- D e

Cémo sacar el mayor provecho de lo que tiene
(B3459-08S)/Making the most of what
you have (B3459-08)

Cémo decidir si la proteccion por bancarrota
es una buena opcion para usted
(B3459-09S)/Deciding if bankruptcy is an
option for you (B3459-09)

Cémo satisfacer las necesidades personales
(B3459-10S)/
Taking care of yourself (B3459-10)

Cémo puedes ayudar cuando tu papd o tu
mamd estd sin empleo (B3459-11S)/
How you can help when mom or dad is
unemployed (B3459-11)

Cémo ayudarles a los nifios a sobrellevar las
dificultades (B3459-12S)/
Helping children cope (B3459-12)

Las agencias comunitarias pueden ayudar
(B3459-13S)/Community agencies that
can help (B3459-13)

Busqueda de trabajo—Tenga cuidado con las
estafas (B3459-14S)/Looking for a job—
Watch out for scams (B3459-14)

Dénde conseguir ayuda para encontrar
empleo (B3459-15S)/Where to go for help
finding a job (B3459-15)

Cémo iniciar su propio negocio (B3459-16S)/
Starting your own business (B3459-16)
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